ZASWIADCZENIE

Z przyjemnoscig potwierdzamy, ze

Pan Adam Mitura zostat laureatem w konkursie Polish
National Sales Awards 2008 w kategorii ,, Trener sprzedazy
roku”.

O nominacje w tej kategorii stara¢ si¢ mogli zaréwno szkoleniowcy,
specjalisci HR zatrudnieni w firmie, jak i szkoleniowcy z zewnetrznej
firmy szkoleniowej lub reprezentujacy instytucje edukacyjng np. uczelnie.

W uzasadnieniu werdyktu jury konkursowe stwierdzito, ze:

»Pan Adam Mitura zaproponowatl dosyé oryginalne a zarazem szerokie
podejscie do kwestii szkolenia sprzedawcéw, odpowiadajace wyzwaniom, przed
Jakimi faktycznie coraz czesciej stajq profesjonalisci ds. sprzedazy. Stabnaca
motywacja personelu sprzedazowego, dosy¢ powszechnie wystepujqca rutyna w
dziataniu, kryzys przywddztwa to tylko niektore z barier, jakie dzieki ogromnej
kreatywnosci i energii probuje skutecznie przetama¢ kierowana przez p. Adama
firma szkoleniowa GM Solutions. Mitura dat si¢ poznaé jako osoba $wietnie
czujqca si¢ w niekonwencjonalnych sytuacjach szkoleniowych, ktére niekiedy
bardziej przypominajq pasjonujqcy spektakl teatralny, show, psychodrame lub
happening niz ,, tradycyjny” ale zwykle dosyé nudny...wykiad.”

Za zgodnos¢ z uzasadnieniem komisji sedziowskie;.

Z powazaniem,
Elzbieta Petka, prezes PNSA
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